
  

 

Wij zoeken voor onze klant met locaties in Utrecht een Medior / Senior Sales & Locatie Manager. In 
deze rol functioneer je als Filiaalmanager & Verkoper en ben je verantwoordelijk voor een of meer van 
de vestigingen van A tot Z met de focus op het genereren van meer business. Door jouw inhoudelijke 
kennis, pro-activiteit en goede communicatieve vaardigheden geef je advies aan (potentiële) klanten en 
verkoop je de kantoorruimtes in je bedrijvencentrum. Jij begrijpt als geen ander dat klanttevredenheid 
cruciaal is voor succes. In deze rol stuur je ook het centrumteam aan.  

Vroeger waren flexibele kantoren eigenlijk maar saai. Een bureau, een computer en een stoel werden 
in een wit hok gezet, en men had een 'kantoor'. En als je geluk had, dan hing er een schilderijtje aan de 
muur. Onze opdrachtgever dacht: “Dit kan anders”. Op dat moment wisten ze het nog niet, maar het 
was het begin van een heel nieuw tijdperk van flexibele kantoren. 

 

Gewenste vaardigheden en ervaring 

● HBO werk- en denkniveau 
● Goede communicatieve vaardigheden in het Nederlands en Engels, zowel mondeling als 

schriftelijk 
● Flexibele instelling en de ambitie om altijd voor het beste resultaat te gaan 
● Enthousiaste, open persoonlijkheid met doorzettingsvermogen en lef 
● Nauwkeurig en nauwkeurig met gegevensverwerking 
● Kennis van CRM-systemen (Salesforce) 

• Potentiële klanten werven 
• Rondleidingen geven in uw vestiging(en) aan potentiële klanten 
• Deals sluiten 
• Aansturen, motiveren en coachen van het Center Team 
• Zorgen voor optimale klanttevredenheid 
• Initiëren van initiatieven (marketingcampagnes, netwerkborrels, etc.) om de bezetting van uw 

Business Center te verhogen 
 

Klinkt dit als jouw droombaan? Dat is mooi.  
Ben jij enthousiast geworden door deze vacature? Vul het formulier in onderaan op onze vacature 

pagina en selecteer daarbij de juiste vacature waarvoor je wilt solliciteren. Wie weet verwelkomen we 
jou binnenkort in ons team! 

 


